
EMPRESA:
RAMO DE 

ATIVIDADE

IMPOSTOS 
FEDERAIS (PIS, 

COFINS,IR,CSLL) 
Simples nacional

ITEM UNIDADE QUANTIDADE VALOR UNITÁRIO
VALOR TOTAL DE 

CADA  ITEM

VALOR DO 
DESCONTO POR 

UNIDADE DE 
ITEM (-)

TOTAL DE 
IMPOSTO 

RECUPERÁVEL 
POR UNIDADE DE 

ITEM (-)

TOTAL DE 
IMPOSTO NÃO 
RECUPERÁVEL  

POR UNIDADE DE 
ITEM (+)

 FRETE POR 
UNIDADE DE 

ITEM (+) 

 SEGURO POR 
UNIDADE DE 

ITEM (+) 

 OUTROS CUSTOS 
POR UNIDADE DE 

ITEM (+) 

1 -R$                   
2 -R$                   
3 -R$                   
4 -R$                   
5 -R$                   
6 -R$                   
7 -R$                   
8 -R$                   
9 -R$                   

10 -R$                   
11 -R$                   
12 -R$                   
13 -R$                   
14 -R$                   
15 -R$                   
1 -R$                   
2 -R$                   
3 -R$                   
4 -R$                   
5 -R$                   
6 -R$                   
7 -R$                   

ALÍQUOTAS E CUSTOS A SEREM CONSIDERADOS NA VENDA

IMPOSTOS ESTADUAIS (ICMS) IMPOSTOS MUNICIPAIS (ISS)  COMISSÕES 
 CUSTO FIXO = (CUSTO FIXO MÉDIO 

MENSAL / VENDAS MÉDIAS 
MENSAIS) x 100 

 OUTROS CUSTOS 

APURAÇÃO DE CUSTOS PARA FORMAÇÃO DO PREÇO DE VENDAS - "SERVIÇOS"

SOMATÓRIO DA COMPOSIÇÃO DOS  
CUSTOS DO SERVIÇO:  R$                                                                  -   

DADOS GERAIS REFERENTES AOS SERVIÇOS

COMPOSIÇÃO DO CUSTO DOS SERVIÇOS

% RELEVÂNCIA 
NA COMPOSIÇÃO 

DO CUSTO

DETALHAMENTO POR ITEM DOS CUSTOS ADICIONAIS DA NOTA DE COMPRA
 SUBSTITUIÇÃO 

TRIBUTÁRIA POR 
UNIDADE DE 

ITEM (+) 

DESCRIÇÃO DO SERVIÇO E/OU 
MATERIAIS
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ITEM UNIDADE QUANTIDADE VALOR UNITÁRIO
VALOR TOTAL DE 

CADA  ITEM

IMPOSTOS 
FEDERAIS (PIS, 

COFINS,IR,CSLL) 
Simples nacional 
POR UNIDADE DE 

ITEM

IMPOSTOS 
ESTADUAIS 
(ICMS) POR 

UNIDADE DE 
ITEM

IMPOSTOS 
MUNICIPAIS (ISS) 
POR UNIDADE DE 

ITEM

 COMISSÕES POR 
UNIDADE DE 

ITEM 

 CUSTO FIXO POR 
UNIDADE DE 

ITEM 

 OUTROS CUSTOS 
POR UNIDADE DE 

ITEM 

1 0  
2 0  
3 0  
4 0  
5 0  
6 0  
7 0  
8 0  
9 0  

10 0  
11 0  
12 0  
13 0  
14 0  
15 0  
1 0  
2 0  
3 0  
4 0  
5 0  
6 0  
7 0  

VALOR TOTAL DE 
CADA  ITEM

CUSTOS 
ADICIONAIS POR 

ITEM

PREÇO BASE 
PARA 

NEGOCIAÇÃO

% desconto 
negociado com o 

cliente

Conversão do % 
de desconto para 

decimais 
-                        
-                        
-                        
-                        
-                        
-                        
-                        
-                        
-                        
-                        
-                        
-                        
-                        
-                        
-                        
-                        
-                        
-                        
-                        
-                        
-                        
-                        

Material  R$              -   

Mão de Obra  R$              -   

Material + Mão 
de obra

 R$              -   

% RELEVÂNCIA 
NA COMPOSIÇÃO 

DO CUSTO

ALÍQUOTAS DE IMPOSTOS  POR SERVIÇO E/OU MATERIAIS PARA COMPOSIÇÃO DE PREÇO DE VENDA

 MARGEM DE 
LUCRO DESEJADA 
PARA CADA ITEM 

(%) 

DESCRIÇÃO DO SERVIÇO E/OU 
MATERIAIS

M
at

er
ia

is
 p

ar
a 

ex
ec

uç
ão

 d
o 

Se
rv

iç
o

M
at

er
ia

is
 p

ar
a 

ex
ec

uç
ão

 d
o 

Se
rv

iç
o

M
ão

 d
e 

ob
ra

 d
ire

ta

CÁLCULO DO PREÇO DE VENDA

SERVIÇOS ( COM OU SEM MATERIAIS)
TAXA DE MARCAÇÃO POR SERVIÇO 

E/OU MATERIAIS
PREÇO DE VENDA PARA APLICAR 

O DESCONTO

IMPORTANTE:
1. Para que a formação do preço de venda seja feita da maneira correta, o somatório dos percentuais relacionados às alíquotas e custos sobre vendas e o percentual de margem 
de lucro desejada, NÃO pode ultrapassar 100%.
2. Caso no seu mercado de atuação seja necessário você dar descontos para efetivar a venda de algum produto, informe no campo "% desconto negociado com o cliente" o % 
concedido para que você ofereça descontos aos seus clientes, sem reduzir a margem de lucro desejada por produto.
3. MEI não é necessario o preenchimento dos campos IMPOSTOS (Federal, Estadual e Municipal) e Comissões.
4. Mão de obra direta se refere aqueles funcionários que trabalham diretamente na produção. Tal consideração é, normalmente, para produção em serie e/ou terceirizada.
5. Caso seja somente Mão de direta, deixar em branco os campos de materiais para execução do serviço.
            

-R$                                      
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COMPOSIÇÃO DOS SERVIÇOS


